
【結果共有】光転用1500プロジェクト
55期施策継続に関して
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１・結果共有



予実 （全社版）8月20日時点 3

■完成実績

6月 7月 8月 計 達成率

予算 500 500 500 1,500

実績 638 880 482 2,000 133％

※CR営業部テレマ1課自力獲得分も含む。

当初の予算を大幅に上回る達成水準にて、放送売上減を補填

5月 6月 7月 8月 計 達成率

予算 1,865 1,865 1,865 1,865 7,460

実績 3,947 1,920 1,425 336 7,628 102％

■エスカ実績

1人5件/月エスカを掲げ、目標達成

※予算値は5月度の営業人数×5件にて設定



予実 （支社別）8月20日時点 4
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プロジェクト実績による売上試算 5

USEN光転用
2000件

平均単価 5,277円 55期想定売上
1億2664万円

上記売上額を放送件数に換算すると、約2500件の獲得と同様インパクトとなる

本施策は想定以上の成果をもたらし、大成功であったと言えます。



２・55期施策継続に関して



55期施策イメージ 7

 転用施策の成功を受け、NTT西日本エリア及び東日本トライアルエリアは
新規取次に関してもUSEN光へ移行

 営業導線を崩さず売上増につながる為転用施策も引き続き実施

 新規500件 + 転用600件＝月間1,100件のUSEN光、フレッツ獲得を目指す



フレッツ新規取次時特典に関して 8

カメラ特典の機種が変更下記の物に変更します

 天吊り・壁掛け可能

 画素数・・・IPCシリーズより高性能

 IPCシリーズと比較した際のデメリット
┗お客様にてパスワードの設定が必要

※本カメラの単独販売は致しません
但し、特典に付随する場合は販売可能です



フレッツ新規取次時特典に関して 9

USENCART特典のポイントが変更となります

54期特典・・・25,000ポイント

55期特典・・・10,000ポイント

USEN PAYGATE専用プリンター特典・・・・廃止



55期転用の営業上のポイント 10

54期 55期

営業ターゲット 過去取次顧客及び即転用
左記に加えて、

他社取次案件に関しても提案強化する

エスカイメージ 54期と同様（より成約を意識する）

エスカ数 1人あたり月間5エスカを目標とする

 過去取次顧客は既にエスカ済みの為他社取次案件のエスカ強化必須

 営業フローに関しても継続。より成約を意識したエスカ出しを行う

 エスカ目標に関しても54期継続で1人あたり5エスカとする



11

即決スキーム

営業

電話

お客様

顧客モチベーションが高い内にクロージングを実施し成約率向上を狙います

テレマ課

電話

電話番号・受付時間 CR営業部 テレマ課 03-6741-4141 時間:10時～18時

注意点 請求書が手元にあり、転用意思がある事が必須条件となります

Dragon 事後エスカとなる為、備考に【即決スキーム】と記載下さい

お客様の手元にNTT請求書があり、転用意思がある場合

55期転用新規施策

要望に応え、契約スピードを狙い下記即決スキームを開始



まとめ 12

54期の本施策成功を受け55期以降も継続実施致します

本日以降、再度テレマ課へのエスカをお願いします

主なポイント

 営業ターゲットをフレッツ他社取次店まで視野に入れた活動をお願いします

 エスカ5件の徹底。即決フローの有効活用をお願いします

 イニシャル評価の底上げに今一度徹底お願い致します

 新規取次（USEN光・フレッツともに）に関しても54期水準以上の獲得を目指す



問い合わせ先 13

施策全般及びサービス関連・・・・営業企画部 03-6823-2109 担当 川端

テレマ即決スキーム関連 ・・・・CR営業部 03-6741-4141 担当 目黒

業績関連 ・・・・業績管理課 03-6823-7090


