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イニシャル後払申請 ⑫ 

10年以上の加入店○○○○の経営会社である株式会社△△様が新規出

店されるとの商談で、キャンペーンのアンプとスピーカーのセット販売を提
案したところ、ＵＳＥＮに任せていただけるとの回答をいただきました。 
加入料や月額料は正規単価です。 

支払いは先様の本社経理からで、加入店の支払いと合わせたい旨のご要
望があり、本件の請求締めが6月25日、翌月20日払いのため土日明けの7
月21日（月）に振込予定です。 
加入店○○○○は一度も支払遅れが無い優良店です。 
 
◆添付 
・加入店○○○○の集金台帳 
・新店商談時の確定見積書 
・先様ご担当者（店舗開発部長・□□様）の名刺 
・新店の申込書控 

⑬ 

■イニシャル後払申請のみ（規定外値引なし）の場合の入力例
項目 内容
①決裁者 税込20万以上・・・地区営業統括部長または法人営業統括部長を選択

税込10万以上20万未満・・・地区営業統括部または法人営業統括部の部長を選択

②値引サービス内容 ”値引なし”を選択

③イニシャル後払 チェックを入れる
※チェックすることにより、自動的に債権管理部長が回付先に設定される

④顧客名企業名 設置場所名を入力

⑤顧客コード 発番済みの場合は、UNIS顧客番号を入力

⑥正価格からの値引き額 ”0”を入力

⑦完工時集金可否 設備器材の「否」にチェック

⑧入金予定日 入金予定日を入力　⇒カレンダーの土日・祝日を考慮した正確な日付

⑨完工時「否」の場合の理由 前払いもしくは完工時集金できない理由を入力

⑩チャンネルコース ※器材のみ販売の場合は、’その他（下に記入）’を選択し、”器材のみ販売”と入力

⑪集金開始月 ※器材のみ販売の場合は、完成予定年月を入力　下の完成予定日と同年月

⑫特記事項 ”イニシャル後払申請”と入力

⑬申請理由・内容等 以下ポイントを簡潔に入力
後払となる理由、請求方法及び時期、関連顧客の入金実績、添付ファイルの説明


