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クレジットカード支払は、当社にもお客様
にもメリットが多い支払方法です。

ご契約いただくお客様には、クレジット
カード支払を必ずご案内するようにしま
しょう。

クレジットカード支払について
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クレジットカード支払メリット

当社メリット

1・自振や振込よりも未収発生リスクが少ない

クレジットカード支払は、一部のカード使用不可お客様以外は確実に入金になり、未収になる可能性が少ない。

2・申込手続が簡単

手続書類・印鑑が必要ないため、契約時にそのままクレジットカード申込をいただける。

お客様メリット

1・クレジットカードポイントを活用できる

クレジットカード決済によって還元されるポイントについては、税務上の決まりが特にないので、そのまま特典として使用できる。

2・申込手続が簡単

手続書類・印鑑が必要ないため、契約時にそのままクレジットカード申込をいただける。

3・経費のチェックが簡単になる

カードを使った履歴が、月次の明細書でチェックしやすくなる。

4・支払い漏れや請求書チェックが少なくなる

請求書ベースの支払いをカード決済にすることで、支払日の統一及び支払い漏れや細かな請求書チェックの手間が少なくなる。

5・経費精算が楽になる

経費をカード支払することにより、現金精算が減ることによって経理業務軽減となる。

6・振込手数料などが少なくなる

これまで銀行振込みやコンビニ決済だった支払いをカード決済にすることで、銀行振込手数料が少なくなる。
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クレジットカード契約を獲得するためには？？

■『最優先支払方法＝クレジットカード支払』と意識する。

■ご契約いただいたお客様全てに、クレジットカード支払をご案内する。

■申込手続きが簡単な点をご案内する。

■ポイント還元やお客様メリットをご案内する。

未収リスク軽減等を目的として、クレジットカード支払を最優先とするべくお客様へご案内をする。

まずは全てのお客様へ声掛けをすることから始まる。

クレジットカード申込は手続書類・印鑑が必要なく、UCAS（WEB上での手続き）に必要情報を入力
するだけで良い点をご案内する。

クレジットカード支払することによるポイント還元やお客様メリットをご案内してお得感を持っていただく。

クレジットカード契約獲得ポイント
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この度はご契約ありがとうございます。お支払い方法についてですが、
当社ではクレジットカード支払をお薦めしております。

では、お客様のメールアドレスへカー
ド情報を入力いただくURLを送信させ
ていただきますので、そのURLからお
客様のカード情報を入力ください。

クレジットカード支払であれば、お申込みには銀行印も不要な上、この場
で必要事項をWEBへ入力いただくだけで簡単にお申込みができます。

当社では、もちろん自動口座振替も対応しておりますが、クレジットカード
で支払うと、お客様へのポイント還元やその他メリットもあり、お得だと思
いますよ。

承知致しました。では、自動口座振替でのご対応とさせて頂きます。

お手続きありがとうございました。
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トークスクリプト

では、お客様のメールアドレスへカー
ド情報を入力いただくURLを送信させ
ていただきますので、そのURLからお
客様のカード情報を入力ください。

では、お客様のメールアドレスへカー
ド情報を入力いただくURLを送信させ
ていただきますので、そのURLからお
客様のカード情報を入力ください。
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クレジットカード支払申込手続方法について

クレジットカード支払申込手続方法について

クレジットカードの場合、

お客様より『クレジットカードの有効性情報』を早く取得することが必要で
す。

～ポイント～

・クレジットカード有効性確認システム「ＵＣＡＳ」で手続きをします。

詳しくは、以下マニュアル参照

http://www.mxa.usen.co.jp/~u8031/unis_man/man/UCAS_sales_ma
nual.pdf

http://www.mxa.usen.co.jp/~u8031/unis_man/man/UCAS_sales_manual.pdf

